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¿CÓ
MO Es VENDER SERVICIOS?

Lo que vendemos en realidad no son productos o
servicios, vendemos propuestas de valor.

Es decir, vendemos maneras de solucionar los 
problemas o satisfacer las necesidades

de nuestros clientes.

ejercicio 1 VENDER SERVICIOS
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Un modelo de negocios que:

1. Te ayude a hacer girar la rueda, teniendo cada mes los ingresos que queres y 

que tenga el potencial de crecer sin depender de tu tiempo.

2. En el que pongas en acción tus habilidades, experiencias, pasiones y que te 

ayude a crecer como persona. 

3. Que te permita vivir como de la manera que elijas. Viajando, teniendo tiempo 

para tu familia, disfrutando de la vida.  

4. Que no te sientas esclavizada por el negocio, sino que te entusiasme cada día 

que trabajes en él.

Lo que ya Si quiero en mi negocio es:

Lo que ya no quiero más en mi negocio es:

ejercicio 2 MODELO DE NEGOCIOS
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1. Te ayude a hacer girar la rueda, teniendo cada mes los ingresos que queres 

y que tenga el potencial de crecer sin depender de tu tiempo.

2. En el que pongas en acción tus habilidades, experiencias, pasiones y que te 

ayude a crecer como persona. 

3. Que te permita vivir como de la manera que elijas. Viajando, teniendo 

tiempo para tu familia, disfrutando de la vida.  

4. Que no te sientas esclavizada por el negocio, sino que te entusiasme cada 

día que trabajes en él.

Propuesta de valor

Cliente Ideal

NIVEL 4
gratis

NIVEL 3
base

NIVEL 2
medium

NIVEL 1
premium

ESCALERA DE VALOR
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¡Escribí dentro de la estrella cuál o cúales 
van a ser los productos o servicios en los 

que te vas a centrar este mes!

(Si tenes varios productos, centrate en uno específico o 

una categoría de ellos, por ejemplo: Jeans, camisas)

producto estrella

ejercicio 3 PRODUCTO ESTRELLA
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Este mes voy a  ganar: 

Escribí bien grande en número y letras cuánto dinero queres generar 

este mes (en todo tu negocio). Tratá de que sea una suma desafiante 

pero a la vez posible.

Para generar esa cantidad de dinero este mes voy a
centrarme en vender:
1.

2.

3.

4.

5.

Tener un producto estrella no significa que no vas a vender nada más, lo 

que significa es que tus energías van a estar centradas en vender eso. Pero 

la cantidad de dinero mensual puede venir de otras fuentes de ingresos o 

productos.

ejercicio 4 CUÁNTO QUERÉS GANAR
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Mi estrategia de

comunicación va a ser:

ejercicio 5 COMUNICACIÓN
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¿Qu
é resu

tados conseguiste?

ejercicio 6 RESULTADOS


